
賣功課邀約三杯咖啡要再做
什麼事陪新⼈做完新⼈功課
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⽬標：熱情不減/未做完功課跑去推薦陣亡
產品過關/功課做完/了解動機

解決『因』才能改變『果』



1.可以分享你為何想要經營對樂家嗎？

2.到⽬前為⽌你知道美樂家收入價值不同點嗎？

3.你知道在美樂家賺持續⽉入⼗萬要做什麼事嗎？

4.你⽬前的事業及⼯作要做什麼才能賺⽉入⼗萬？
次⽉若什麼都不做還有⼗萬嗎？

怎麼正確提問？

1.聽完你有什麼感覺？

2.聽完後你要不要跟我⼀起經營美樂家？

3.你有什麼問題想問的嗎？

（紅字的問法問完再問這題會較佳）



深度訪談


各⾏各業⽉收入⼗萬與美
樂家⽉入⼗萬的比較

…………………引發動機




⼀個做團媽，每個⽉收入約1-2萬不等，
平均成交單價為5000，她可賺500，她的
收入⽬標是5萬？請問你要怎麼談，怎麼
引發動機邀她來評估？

深度訪談匯總資訊，引發動機範例？



⼀個做團媽，每個⽉收入約1-2萬不等，平均成交單價為5000，她可賺500，她的收
入⽬標是5萬？請問你要怎麼談，怎麼引發動機邀她來評估？

團媽 美樂家

⽬前平均收入 1萬

如何賺1萬 平均成交單5000元/利潤500/

每⽉成交20單

平均消費2000元左右/⽉

回購率 3%以下，則每⽉要達⽉入1萬需每⽉新增19位 96.7%

1年要成交120單/開發500客⼾ 每⽉只要新做1-2位即可，⼀樣達
成20位

⽬標10萬 每⽉要成交200單，1年2400單可能？ 『25b*5d」*5d

代價及結果 收款/囤貨/寄貨/⾏銷/服務/資⾦/等 只需客⼾前6個⽉的服務

有做才有，不可能休息 公司幫你做產銷⼈發財及後續服務

1.每⽉持續推薦20位客⼾？達成⽬標不做還有持續收入？

2.⼀年做2400單容易，還是成交20-25單容易？

3.原來的事業繼續做，但不論有沒有成交，他們是不是都需要刷牙洗頭洗臉，只要其中1%願意試⽤，並
不影響本業只是多了3-400種商品，客⼾成交機會更多，不是嗎？



⼀個做仲介，每個⽉收入約3萬不等，平均成交單價為700萬，約2個⽉成交⼀⼾，她
的收入⽬標是10萬？請問你要怎麼談，怎麼引發動機邀她來評估？

團媽 美樂家

⽬前平均收入 3萬，平均2個⽉成交1⼾700萬

如何賺10萬 每⽉賣3棟700萬房⼦或2000萬以上房⼦ 平均消費2000元左右/⽉

回購率 0%以下，則每⽉要成交3件，帶看50位以上 96.7%

1年要成交36單/帶看超過600位客⼾ 每⽉只要新做1-2位即可，⼀樣達
成20位

⽬標10萬 平均每⽉成交3⼾，平均每⽉帶看客⼾數約50位
以上

『25b*5d」*5d

代價及結果 受景氣及⼤環境影響成交速度 只需客⼾前6個⽉的服務

有做才有，不可能休息 公司幫你做產銷⼈發財及後續服務

1.每⽉持續成交3個物件不間斷，有可能嗎？

2.不論成交或帶看的客⼾需不需賈刷牙洗頭洗澡，買牙膏容易還是買房容易？買房客⼾有可能每個⼾會跟你再
買⼀⼾嗎？但洗髮⽔⽤完⼀定會再買不是嗎？

3.原來的事業繼續做，但他們是不是都需要刷牙洗頭洗臉，⼀年要帶看600位只要其中5%願意試⽤，並且不影
響本業只是斜桿美樂家多了商機，有3-400種商品不⽤付任何成本只需分享，客⼾成交機會更多，不是嗎？王
永慶也不是只賣油，還賺看病，洗頭，保健等⾏業？

4.在本業繼續做的情況下，你會介紹多⼀個賺錢的⽅法嗎？



美樂家

⽬前平均收入

如何賺1萬 平均消費2000元左右/⽉

次⽉回購率 96.7%

每⽉只要新做1-2位即可，⼀樣達
成20位

⽬標10萬 『25b*5d」*5d

代價及結果 只需客⼾前6個⽉的服務

公司幫你做產銷⼈發財及後續服務

1.每⽉持續推薦20位客⼾？達成⽬標不做還有持續收入？

2.⼀年做2400單容易，還是成交20-25單容易？

3.原來的事業繼續做，但不論有沒有成交，他們是不是都需要刷牙洗頭洗臉，只要其中1%願意試⽤，並
不影響本業只是多了3-400種商品，客⼾成交機會更多，不是嗎？


